Marketing & Content Manager (m/w/d)

Über uns
TIVApp.com ist eine B2B-Softwarelösung speziell für Feuer- und Brandschutzfachbetriebe und Teil der weltweit tätigen Unternehmensgruppe Asolvi. Unsere Plattform digitalisiert Prozesse, vereinfacht die Einsatzplanung und optimiert die Dokumentation – damit unsere Kunden effizienter arbeiten und mehr Zeit für das Wesentliche haben. Unsere Zielgruppe sind inhabergeführte Fachbetriebe mit 10–50 Mitarbeitenden in der DACH-Region.
Wir sind ein kleines Team in Nürnberg, wachsen schnell und suchen dich als Marketing & Content Manager (m/w/d), der mit kreativen Inhalten und zielgerichtetem Marketing unsere Sichtbarkeit erhöht und unseren Vertrieb unterstützt.

Deine Aufgaben
· Erstellung von Inhalten für Marketing und Vertrieb (Website, Blog, Landingpages, Case Studies, Newsletter, Erfolgsgeschichten / Success Stories).
· Planung, Produktion und Veröffentlichung von Success Stories / Kundenerfolgsgeschichten gemeinsam mit Vertrieb und Kunden.
· Aufbau und Pflege einer Content-Strategie, inkl. Themenrecherche, Redaktionsplanung und Keyword-Analyse.
· Planung, Organisation und Durchführung von Webinaren (inkl. Promotion, Landingpage, Follow-up).
· Organisation und Marketingvorbereitung von Messen und Events (Planung, Materialerstellung, Kooperation mit dem Vertrieb).
· Aufbau und Steuerung von Lead-Gen-Kampagnen, insbesondere in der DACH-Region.
· Unterstützung des Vertriebs durch Sales-Unterlagen, Präsentationen, E-Mail-Sequenzen und Kampagnen in HubSpot.
· Analyse und Reporting der Marketing-Performance mit Ableitung von Maßnahmen zur Optimierung.
· Enge Zusammenarbeit mit unserem Marketingteam im Headquarter U.K.

Dein Profil
· Erfahrung im B2B-Marketing oder Content-Marketing, idealerweise in SaaS/Software oder erklärungsbedürftigen Produkten.
· Sehr gute Deutschkenntnisse (Muttersprache oder C2).
· Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift.
· Erfahrung mit HubSpot (CRM & Marketing Hub) von Vorteil.
· Ein gutes Gespür für Storytelling und das Übersetzen technischer Produkt-Features in klaren Kundennutzen.
· Eigenständige, strukturierte und proaktive Arbeitsweise.
· Organisationstalent für Messen, Webinare und Content-Prozesse.

Was wir bieten
· Regelmäßige Firmenevents sowie Angebote zur Gesundheitsvorsorge im Rahmen unseres „Well-Being Programms“.
· Umfangreiche Weiterbildungsmöglichkeiten
· Hybrides arbeiten mit 3 Tage im Büro in Nürnberg und falls gewünscht 2 Tage Home Office.
· Hoher Gestaltungsspielraum: Du baust unsere Marketing-Story aktiv auf.
· Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und direkter Einfluss auf das Unternehmenswachstum.
· Innovatives Produkt mit klar definiertem Zielmarkt und Alleinstellungsmerkmal.
· Perspektiven zur Weiterentwicklung und zum Ausbau des Marketingbereichs.

